
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

昭和４６年生まれ。日本映画学校卒業。その後、平成７年(有)せいわ

箸店入社。平成１３年、専務取締役就任。平成１８年、代表取締役社長就

任。この間、幼児用お箸せいわの六角知能箸、販売高日本一になる。 

また、プロが選ぶ観光売店１００選に１０年連続で選出される。東北の 

震災やコロナ禍で観光売店売上が７５％ダウンの中でも利益を出し続

ける経営はマスコミにも多く取り上げられる。一膳あればいい、どこの

家庭にもあり、どこにでも売っている、２本で１膳、形の変えられないお

箸を、知恵と工夫で売り続ける講演内容は、受講者に身近に感じられ、

面白くて楽しい、すぐに役立つと大好評をいただいている。特に親父と

息子の立場からの生の経験談は、事業承継に必ずお役に立ちます。 

 

【主催】 佐賀商工会議所  承継セミナー 

 

【日時】 令和７年11 月27 日(木) 14:00～16:00 

【場所】 佐賀商工ビル 7階 703・704会議室 

●受講のキャンセルについて 

・受講をキャンセルされる場合、必ず事前に事務局までご連絡下さい。 

●開催日前のリマインドメール送信について 

・開催前日、当日 AMにてリマインドメールを送信致します。 

・お申込みの際、メールアドレスの入力ミスが無いようご注意下さい。 

【主な講座内容】 

１．スマートフォン・タブレットの場合は、右記の二次元コードよりお申込み下さい。 

 

 

 

２．パソコン（Web）の場合は、以下の URLよりお申込み下さい。 

 

https://e-ve.event-form.jp/event/114965/6IZ8 

 

１１/２７ 佐賀商工会議所 「承継セミナー」 参加申込フォーム・申込サイト 

※申込フォーム及び申込サイトよりご入力いただく情報は、当所からの各種連絡・情報提供等以外では利用しません。 

親父との葛藤の事業承継

【定員】 ２０名 (定員になり次第締め切ります。) 

有限会社せいわ箸店 
代表取締役社長 
 

 

【講師プロフィール】 

木越
き ご し

 祥和
よ し か ず

 氏 

幼児用お箸せいわの六角知能箸で販売高日本一になる、福井県小浜市の有限会社せいわ箸店。プロが選ぶ観光売店
100選に 10年連続で選出。どこの家庭にもあり、どこでも売っている 2本で 1膳、形の変えられないお箸を知恵と工夫
で売り続ける 2 代目社長。本セミナーでは、「利益確保を続けた経営戦略と親父との葛藤の事業承継」を経験談の内容を 
交えわかりやすくお伝えいたします。是非、皆様多数のご参加をお待ちしております。 

 
 

お車でお越しの際は、佐賀商工ビル提携駐車場をご利用ください。 

提携駐車場※を利用された方のみ無料駐車券を配布いたします。 

※佐賀商工ビル内駐車場、唐人南パーキング 

【申込方法】 ☞下記の二次元コードより申込フォームに必要事項を 

ご記入いただくか、当所のWebページのセミナー 

・講習会一覧の申込みサイトからお申込み下さい。 

◎若狭塗の特徴(別名、磯草塗) ～制作期間 2 ヶ月～1年～ 

◎せいわは箸を売っていない…売っているのは「ＨＡＰＰＹ」 

◎六角知能箸の戦略 ～全国 200万人のお子様が使用！～ 

◎六角知能箸の愛と恋 ～買いたくなる 3つの心理～ 

◎せいわの事業承継年表 ～2代目社長の苦しみと特権～ 

◎お客様 50%強減少 ～父に相談 ➡ 大喧嘩となる！～ 

◎昭和と令和の経営のせめぎ合い…事業承継は「400Mリレー」 

◎AIの時代 ～AIを上手に使う新しい経営戦略～ 他 

せいわ箸店２代目社長が語る！ 

利益確保を続けた経営戦略と

佐賀商工会議所 企業支援課 支援・サービス企画課 (担当：岡本・小寺) 

佐賀市白山 2丁目 1-12 TEL : 0952-24-5158 

HP>>http://www.saga-cci.or.jp →セミナーの情報は HPでもご覧いただけます。 

お問い 

合わせ 

 

１０月２８日（火）より受付開始！ 

http://www.saga-cci.or.jp/

