
 

 

 

◎ 一流と二流の違い 

◎ 一流のサービス、ホスピタリティを発揮するには 

◎ テーマパーク流のトレーニング 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

大阪府生まれ。関西大学卒業後、リクルートグループにて就

職情報誌の 企画営業・広告制作に 12年携わった後、美容業コ

ンサルを志し独立。 美容業界で唯一、コミュニケーション法の

指導だけでサロンの業績を向上させる「接客・営業トーク術」の

スペシャリスト。のべ 1万人以上の美 容師が受講している講習

「魔法のカウンセリング会話術」の開発者。 

佐賀商工会議所 経営セミナー 

 【日時】 令和６年１２月６日(金)14:00～16:00 

【場所】 佐賀商工ビル ７階 中会議室D・E 

●受講のキャンセルについて 
・受講をキャンセルされる場合、必ず事前に事務局までご連絡下さい。 

 

●開催日前のリマインドメール送信について 
・開催前日、当日 AMにてリマインドメールを送信致します。 

・お申込みの際、メールアドレスの入力ミスが無いようご注意下さい。 

【主な講座内容】 

“買いたい心”に火をつけろ！

１．スマートフォン・タブレットの場合は、右記のQRコードよりお申込み下さい。 

 

 

 

２．パソコン（Web）の場合は、以下の URLよりお申込み下さい。 

https://e-ve.event-form.jp/event/90884/J0Jv 

 

１２／６（金） 佐賀商工会議所  経営セミナー参加申込フォーム・申込サイト 

※申込フォーム及び申込サイトよりご入力いただく情報は、当所からの各種連絡・情報提供等以外では利用しません。 

購買心理と接客話術

【定員】 ２０名 (定員になり次第締め切ります。) 

合同会社 橋本事務所 
代表社員 
 

 

【講師プロフィール】 

橋本
は し も と

 学
まなぶ

 氏 

   

消費のカギは女性が握っています。成熟した「大人の女性客」の心理を理解し、そのニーズを満たす接客・販売・営業
ができる人材育成が「繁盛の必須条件」になります。「女性客の心をつかむ接客トークの設計士」のべ１万人以上の美容
師が受講している講習「魔法のカウンセリング会話術」開発者が、そのコツをわかりやすく伝授します。 

 
 

お車でお越しの際は、佐賀商工ビル提携駐車場をご利用ください。 

提携駐車場※を利用された方のみ無料駐車券を配布いたします。 

※佐賀商工ビル内駐車場、唐人南パーキング 

【申込方法】 
☞下記QRコードより申込フォームに必要事項を 

ご記入いただくか、当所のWebページのセミナー 

・講習会一覧の申込みサイトからお申込み下さい。 

 

～成功率を３倍にする接客コミュニケーション～ 

◎ 売れない…その最大の原因は？ 

◎ お客様が買いたくなる気分とは？ 

◎ 信頼を勝ち取るコミュニケーションの極意 

◎ そもそも人はなぜモノを買うのか？ 

◎ １分でおとす魔法の接客会話術 他 

商売繁盛には女性客こそ大事！

女性客獲得・リピーター化には何が必要か…？

 

佐賀商工会議所 企業支援課 支援・サービス企画課 (担当：小寺・岡本) 

佐賀市白山 2丁目 1-12 TEL : 0952-24-5158 

HP>>http://www.saga-cci.or.jp →セミナーの情報は HPでもご覧いただけます。 

お問い 

合わせ 

http://www.saga-cci.or.jp/

